
In Anbetracht der gegenwärtigen Zinssituation 
sowie der möglichen Auswirkungen der teilweise 
aufgehobenen Schuldenbremse durch die neue 
Bundesregierung unter Kanzler Merz, ist es wichtig, 
die Notwendigkeit der Absicherung von 
Baufinanzierungen ausführlich zu beleuchten.

Gemeinsam mit der HDI Bancassurance habe ich in 
einem Webinar genau über diese Fragestellungen 
gesprochen. Mein persönlicher Ansatz: Nicht noch 
mehr Paragrafen, nicht noch mehr Produktwissen –
sondern mehr Menschenverstand. Genauer gesagt: 
Verhaltenswissenschaft. Denn gute Beratung beginnt 
nicht mit Zahlen, sondern mit einem Verständnis 
davon, was es heißt, Mensch zu sein. 

Einfluss der aktuellen Zinssituation

Die Zinssituation hat sich in den letzten Jahren dyna-
misch entwickelt. Während der Zinsanstieg im Jahr 
2023 bereits viele Baufinanzierungsinteressierte vor 
Herausforderungen stellte, hat sich die Lage im Jahr 
2025 nicht entscheidend verbessert. Hohe Zinsen 
schränken die finanziellen Möglichkeiten vieler 
potenzieller Eigenheimbesitzer:innen ein und führen 
zu vermehrter Unsicherheit auf dem Markt. Diese 
Faktoren können die Kaufentscheidungen erheblich 
beeinflussen und erfordern ein neues Denken in der 
Baufinanzierungsberatung.

Fachartikel zum Thema Baufinanzierung

Auswirkungen der Schuldenbremse

Die teilweise Aufhebung der Schuldenbremse durch 
die neue Bundesregierung unter Kanzler Merz kann 
sowohl Chancen als auch Risiken mit sich bringen. 
Einerseits könnte ein Ende der strengen Schulden-
limits die Möglichkeit bieten, verstärkt in Infrastruk-
tur- und Wohnungsbauprojekte zu investieren. Auf 
der anderen Seite besteht die Gefahr, dass eine 
massive Neuverschuldung die Zinsen weiter in die 
Höhe treibt und langfristig zu einer instabilen Finanz-
lage führt. Baufinanzierungsberater:innen sollten 
diese Entwicklungen aufmerksam beobachten und 
in ihre Empfehlungen einbeziehen.

Bedeutung der Absicherung der Baufinanzierung

Angesichts eines solch volatilen wirtschaftlichen Um-
felds ist es für Baufinanzierungsberater:innen von 
großer Bedeutung, nicht nur die aktuellen Marktent-
wicklungen zu berücksichtigen, sondern auch 
Kund:innen über die Relevanz einer umfassenden 
Absicherung ihrer Finanzierung zu informieren. 
Schicksalsschläge wie Arbeitslosigkeit, Krankheit 
oder unerwartete Todesfälle stellen erhebliche Risiken 
dar, die jede Baufinanzierung mittel- bis langfristig 
gefährden können. Eine solide Absicherung 
gewährleistet, dass Kund:innen trotz widriger 
Umstände ihre Immobilie behalten können und nicht 
in finanzielle Schwierigkeiten geraten.

Innovative Baufinanzierungsabsicherung
Betrachtung im Kontext der aktuellen Zinssituation und finanziellen Sicherheit in 2025
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Zinssätze für Wohnungsbaukredite an private 

Haushalte in Deutschland bis 2025

Zinsbindung über 5 bis 10 Jahre Zinsbindung über 10 Jahre

Über HDI Bancassurance
HDI Bancassurance bietet Banken, Sparkassen, Fintechs und Finanz-
plattformen Produkte und Services im Bereich Risikoabsicherung, 
Embedded Insurances und Altersvorsorge. Sie ist Geschäftsfeld der 
HDI Deutschland AG, welche das deutsche Geschäft der Talanx AG 
mit Privat- und Firmenkunden sowie Selbstständigen umfasst. 

Zum Geschäftsfeld HDI Bancassurance zählen die Marke LifeStyle 
Protection mit ihren Versicherungsgesellschaften Lifestyle Protection 
AG, Lifestyle Protection Lebensversicherung AG, LPV 
Lebensversicherung AG und LPV Versicherung AG, die neue leben 
Versicherungen sowie die TARGO Versicherungen.

Die Talanx AG ist mit einem Versicherungsumsatz in Höhe von 48,1 
Milliarden Euro (2024) und rund 30.000 Mitarbeiter:innen eine der 
großen europäischen Versicherungsgruppen. Die Talanx AG ist an der 
Frankfurter Börse im MDax sowie an der Börse in Hannover gelistet 
(ISIN: DE000TLX1005, WKN: TLX100). Mehr Informationen unter: 
www.hdi-bancassurance.de

Mehr Informationen unter: www.hdi-bancassurance.de
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Fazit: Zufriedenheit durch Sicherheit

Letztlich ist es entscheidend, den Finanzierenden die 

Vorteile einer umfassenden Absicherung verständlich zu 

machen. Abgesicherte Kund:innen sind nicht nur 

zufriedene Kund:innen, sondern auch solche, die mit 

gutem Gefühl in die Zukunft blicken können. 

Baufinanzierungsberater:innen haben auf diese Weise 

die Möglichkeit, Mehrwerte für ihre Kund:innen zu 

schaffen, indem sie diese dabei unterstützen, nicht nur 

für eine Finanzierung, sondern vor allem auch für 

langfristige Sicherheit zu sorgen.

Finanzielle Sicherheit der Kund:innen im Fokus

Im Rahmen der aktuellen Marktbegebenheiten ent-
wickelt die HDI Bancassurance ein neues, innovatives 
Absicherungsprodukt, welches ab dem zweiten 
Halbjahr 2025 über BaufiSmart auf dem Markt 
verfügbar sein wird. Mit dem neuen Produkt wird 
Baufinan-zierungsberater:innen die Chance geboten, 
ihren Kund:innen eine maßgeschneiderte Absiche-
rung anzubieten. Durch die technische Integration 
in BaufiSmart können individuelle Lösungen ent-
wickelt werden, die auf die spezifischen Bedürfnisse 
der Kund:innen eingehen. Dies stärkt nicht nur die 
finanzielle Sicherheit dieser, sondern auch das Ver-
trauen in die Beratungskompetenz der Berater:in.

Effektivzinssätze für Wohnungsbaukredite an private Haushalte in Deutschland mit mittel- bis langfristiger Zinsbindung von 2003 bis 2025 
(Neugeschäft; Stand: Ende April; Quelle: Statista
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